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2.	
	
	Vorteil
	Nachteil
	Keine Auswirkung

	Die Verkaufsräume in den Landengeschäften werden vom Hersteller des Produkts gestaltet.
	X
	
	

	Für ein Produkt können gezielte Werbemaßnahmen plaziert werden
	
	
	X

	Das Verkaufspersonal muss geschult werden, was mit hohen Kosten verbunden ist
	
	x
	

	Kunden können bequemer einkaufen.
	
	
	x

	Ein Verkauf ist auch übers Internet möglich.
	
	
	x

	Es besteht ein enger Kundenkontakt zum Endverbraucher.
	x
	
	



3.	individuelle Schülerlösung 
4.	individuelle Schülerlösung, insbesondere:
· Produktpalette nach Kategorien geordnet
· Preise
· Warenkorb
· Informationen zu den Produkten
· Informationen zum Unternehmen SchuhMotion GmbH
· Impressum
· …
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